
顧客セグメント顧客との関係主要活動パートナー

チャンネルリソース

収益の流れコスト構造

価値提案
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現在、電子出版の
マーケティングに取り
組まなくてはいけない
状況の人

A. コンテンツの販売収入A. コンテンツの制作費
　サーバー使用料
　プロモーション費（ランディングページ制作費）

コンテンツの販売 一人出版社が、今まで
取り組み、成果を出して
きたマーケティングの
やり方を提供

効率的なコンテンツ
制作のためのワーク
フローを開発、導入

ニュースレター
SNS

オンライン（販売）※一人出版社なので
　パートナーはいない

電子出版の
マーケティングに関心
のある人

一人出版社の取り組み
に興味がある人

参考情報として、
Creative Edge School 
Books の全データを
提供

「一人出版社のしくみ 全記録」


