
顧客セグメント顧客との関係主要活動パートナー

チャンネルリソース

収益の流れコスト構造

価値提案

Business Model Canvas
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ロボティクスに関心が
あり、SF サスペンスを
嗜好する人

※作品については、
　とにかく満足できる
　面白いストーリーを
　提供するしかない

効率的なコンテンツ
制作のためのワーク
フローを開発、導入

オンライン（販売）

A. デジタル本（メインコンテンツ）の販売収入
B. サブコンテンツの販売収入
C. 小規模イベントの参加料

B. サブコンテンツの制作費
　プロモーション費（ランディングページ制作費）
　サーバーの使用料
C. イベント開催のための費用

A. デジタル本の制作費、原稿料支払い

ランディングページ
イベント会場での販売
ニュースレター
SNS

対面（イベント）
デジタル本の販売
サブコンテンツの販売
小規模イベントの開催

著者
イベント開催協力者
イベントゲスト

デジタル本やオーディ
オブックなどのサブ
コンテンツを全て提供

イベントを中心とした
コミュニティで交流

（認知度、媒体力を持っていない）アマチュア作家の「小説」の場合


