
顧客セグメント顧客との関係主要活動パートナー

チャンネルリソース

収益の流れコスト構造

価値提案

Business Model Canvas

8 17

3

59

6

42

ランディングページ

Adobe Muse を習得
して仕事に使いたい人

A. デジタル本の販売収入
B. 訪問ワークショップの受講料

A. デジタル本の制作費
　サーバー使用料
　プロモーション費（ランディングページ制作費）
　追加コンテンツの制作費
B. 交通費

デジタル本の販売
追加コンテンツの提供

ウェブ制作のスキルは
ないが、ウェブページ
作成を任されている人

LP なども請け負いたい
紙媒体のデザイナー

※ウェブデザイナーは
　対象にならない

趣味やスキルアップ
目的ではなく「仕事で
使えるかどうか」に
絞り込んだ実践本

訪問ワークショップで
得られた「現場の悩み」
や「問題点」を解決する
方法を掲載

効率的なコンテンツ
制作のためのワーク
フローを開発、導入

訪問ワークショップ

Adobe Muse の基礎を
無料で学べる
コンテンツを保有して
いる

※一人出版社なので
　パートナーはいない

販促メール
ニュースレター
SNS

オンライン（販売）
対面（訪問ワーク
ショップ）

デジタル本「Adobe Muse CC 2014 ビジネスガイドブック」


